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新华·宜昌秭归脐橙电商价格指数

周报
（2020.5.23-2020.5.29）

产业简介

作为全国首批命名的“中国脐橙之乡”，湖北省宜昌市秭归

县近年来依托独特资源禀赋，充分发掘厚重文化，严格质量安全

标准，注重产业融合发展，现已形成了秭归脐橙“四季鲜橙、生

态绿色”的产业发展名片，脐橙产业成为当地群众增收致富的“黄

金产业”。

统计数据显示，近两年秭归县产量最大的六个优质脐橙品种

分别是纽荷尔、伦晚、罗伯逊、九月红、夏橙和红肉。截至 2019

年上半年，秭归脐橙产品已销往全国 32 个省市及美国、欧盟、

中东、东南亚等 148 个国家和地区。2019 年，秭归脐橙种植面

积 40 万亩，产值突破 30 亿元，交易额居湖北单品水果电商交易

额第一。

指数简介

新华·宜昌秭归脐橙电商价格指数由中国经济信息社、湖北

省秭归县委县政府共同编制并发布。根据编制规则，指数以 2017

年 11 月为基期，基点 1000 点，旨在客观反映秭归县脐橙电子商

务渠道销售价格走势，为市场提供定价参考与决策支持。



周度概要及市场运行情况简析

截至 2020 年 5月 29 日，秭归脐橙电商销售均价为 9.72 元/

公斤，较前一发布日（2020 年 5 月 22 日）下跌 0.99 元/公斤，

跌幅 9.24%，同比下跌 6.63%。目前，秭归伦晚脐橙已进入本产

季收尾阶段，夏橙接力上市成为今后一段时期内国内市场鲜橙供

应主力。

新华·宜昌秭归脐橙电商价格指数

数据来源：新华指数

截至 2020 年 5月 29 日，新华·宜昌秭归脐橙电商价格指数

报 1315.29 点，较 5月 22 日下跌 133.97 点，跌幅 9.24%；同比

下跌 93.37 点，跌幅 6.63%；指数与基期相比，上涨 315.29 点，

涨幅 31.53%。



伦晚脐橙价格走势

数据来源：新华指数

截至 2020 年 5月 29 日，伦晚脐橙电商销售均价为 10.77 元

/公斤，较 5 月 22 日上涨 0.06 元/公斤，涨幅 0.52%；同比下跌

1.49 元/公斤，跌幅 12.19%。

分规格品来看，60-70mm 果均价为 9.33 元/公斤，较 5 月 22

日上涨 0.03 元/公斤，涨幅 0.30%；同比下跌 2.19 元/公斤，跌

幅 19.03%。

70-80mm 果均价为 10.76 元/公斤，较 5 月 22 日下跌 0.03

元/公斤，跌幅 0.26%；同比下跌 0.94 元/公斤，跌幅 8.04%。

80mm 以上果均价为 11.28 元/公斤，较 5 月 22 日上涨 0.01

元/公斤，涨幅 0.07%；同比下跌 3.12 元/公斤，跌幅 21.65%。



夏橙价格走势

数据来源：新华指数

截至2020年 5月 29日，夏橙电商销售均价为6.93元/公斤，

同比下跌 0.81 元/公斤，跌幅 10.52%。

分规格品来看，60-70mm 果均价为 6.12 元/公斤，同比下跌

1.06 元/公斤，跌幅 14.77%。

70-80mm 果均价为 7.15 元/公斤，同比下跌 0.55 元/公斤，

跌幅 7.19%。

80mm 以上果均价为 7.56 元/公斤，同比下跌 2.46 元/公斤，

跌幅 24.53%。



全国脐橙销地批发均价走势图

数据来源：农业农村部信息中心

截至 5 月 29 日，全国脐橙销地批发均价报 6.74 元/公斤。

当前，国内鲜橙供应量逐步减少，三峡库区秭归伦晚脐橙已进入

本产季收尾阶段，重庆奉节脐橙结束本产季出货，夏橙接力上市，

全国夏橙总体产量不高，国产脐橙供给偏紧。进入 6 月份，国际

甜橙相继成熟采摘，南非、美国、西班牙等国应季鲜橙将陆续进

入我国市场，后期或将带动我国脐橙价格小幅波动。

附录 1：秭归县脐橙单品均价表（单位：元／公斤）

日期 九月红 纽荷尔 罗伯逊 伦晚 红肉 夏橙

2017/11 11.36 7.42 4.74 - - -

2017/12 11.78 8.86 6.38 - 7.92 -

2018/1 - 8.52 4.70 - 11.78 -

2018/2 - 8.40 5.60 - 10.94 -

2018/3 - - 6.50 12.10 11.30 -



2018/4 - - - 11.42 12.50 -

2018/5 - - - 11.82 8 7.22

2018/6 - - - 11.58 - 7.78

2018/7 - - - - - 7.38

2018/8 - - - - - 7.62

2018/9 - - - - - 8.36

2018/10 8.84 - - - - -

2018/11 12.20 8.52 6.88 - - -

2018/12 14.04 7.60 6.94 - 10.86 -

2019/1 - 7.60 7.22 - 11.12 -

2019/2 - 7.48 8.40 - 11.10 -

2019/3 - - 6.00 12.26 11.34 -

2019/4 - - - 12.78 9.18 -

2019/5 - - - 12.26 8 7.74

2019/6 - - - 12.60 - 9.42

2019/7 - - - - - 8.54

2019/8 - - - - - 8.34

2019/9 - - - - - 7.08

2019/10 10.06 - - - - -

2019/11 12.10 - - - - -

2019/12/6 12.30 10.54 7.77 - - -

2019/12/13 10.92 9.20 7.00 - - -

2019/12/20 11.02 9.10 6.77 - 11.87 -

2019/12/27 11.00 8.94 6.95 - 11.50 -

2020/1/3 10.93 8.89 7.16 - 11.54 -

2020/1/10 11.47 8.82 6.75 - 11.53 -

2020/1/17 - 8.70 7.00 - 11.58 -

2020/3/20 - - - - 10.03 -

2020/3/27 - - - - 10.23 -

2020/4/3 - - - 11.27 11.23 -



附录 2：全国柑橘产业要闻

政商学媒齐上阵为秭归脐橙“带货” 让“希望的田野”更

有希望

作为中国首个“脐橙之乡”和全国少有的“四季有鲜橙”

柑橘产区，湖北省秭归县的脐橙产业一直是当地的优势特色产

业、农业支柱产业。然而，受新冠肺炎疫情等因素影响，往年供

不应求的秭归脐橙采摘、运输一度深受影响，被誉为帝王橙、网

红橙的“秭归伦晚”春季鲜橙上市延迟月余，陷入农民“卖

难”、市民“买难”困境。据秭归县农业农村局统计数据显示，

截至 3 月 25 日，“秭归伦晚”脐橙仅销售 3507 吨，占全县总量

的 3.13%，仍有 10.8 万吨留树待售，柑农减收风险加大，形势

严峻。

针对疫情带来的脐橙销售困境，秭归县委、县政府积极转变

思路、主动作为，抢抓“直播经济”窗口机遇，以互联网思维拓

2020/4/10 - - - 10.64 10.49 -

2020/4/17 - - - 10.94 10.36 -

2020/4/24 - - - 11.18 10.23 -

2020/5/1 - - - 11.31 - -

2020/5/8 - - - 11.37 - -

2020/5/15 - - - 11.11 - -

2020/5/22 - - - 10.71 - -

2020/5/29 - - - 10.77 - 6.93



宽政府服务路径。县委书记、县长等党政干部纷纷走进直播间为

当地农产品“带货代言”。

“吃秭归脐橙的时候，要先闻一闻，清香怡人，再尝一尝，

入口即化，水分充足。”在直播平台上，秭归县委书记卢辉变身

“带货达人”，不到一个小时，点击量冲破 1000 万。“酸甜可

口，非常好吃，大家都来看一看。”在京东特产馆直播间，秭归

县县长杨勇现场剥开秭归脐橙，倾情推介、花式吆喝，一个小时

卖掉了近 20000 斤脐橙。秭归县副县长宋翀在苏宁拼购直播间与

网友亲密互动，一场直播助力成交 70000 单，销售总额近 350 万。

“长期以来，秭归脐橙以其独特的品质、细腻、香甜的口感

深受消费者喜爱，受疫情影响，本来都是被抢购一空的橙子面临

积压、滞销等困境。”秭归县县长杨勇说，作为党员领导干部，

理应当好秭归脐橙的“金牌推销员”。“为老百姓吆喝是我们义

不容辞的责任；我们直播带货，也不能辜负了广大网友‘隔着屏

幕的信任’，必须确保东西‘货真价实’，让大家心甘情愿地

‘买买买’”。

据不完全统计，自 3 月初以来，秭归县已有 10 余位县级干

部为当地脐橙带货。“县领导当主播+新电商搭台+农民多卖货”

已成为秭归县农产品上行的重要模式之一。

与此同时，秭归县在积极防控下有序恢复生产，面向全国优

质商家广发邀请函，推行“农企对接”销售模式，与抖音、淘宝、

京东、拼多多、快手等电商直播平台合作，多方联系中百仓储、



中商百货等商超及批发市场进行产销对接并在县内结合消费扶

贫助推柑橘销售，开足马力将脐橙鲜果清洗、分级、包装后供应

全国各地。支持本地电商、微商、农产品加工企业抢抓各电商直

播平台、媒体支持湖北农产品销售的重大机遇，加快直播带货模

式转型，并加强农旅深度融合，千方百计促进秭归脐橙走出三峡

库区。

为了让秭归脐橙“挺直腰杆”出湖北，“柑橘院士”邓秀新

及 30 位农业院士专家齐齐为秭归脐橙发声，引导公众科学认识

秭归脐橙，为秭归脐橙代言。新华社、人民日报、央视、经济日

报、中国新闻网、湖北日报等国内权威媒体也刊发了《秭归脐橙

“挺直腰杆”出湖北：“邓院士和阿里巴巴帮我们说真话”》《电

商助力秭归当地农民销售脐橙》等多篇报道。

一大批企业、社会爱心人士也纷纷伸出援手，加入到助农的

行列来。阿里巴巴携手秭归县启动“爱心助农计划”，率先将大

宗秭归脐橙运出湖北、发往全国。京东物流联手公益电商平台

“长江严选”，携手帮助解决秭归中华红橙果农产品滞销问题。

良品铺子免费帮助销售秭归脐橙，并为秭归的网络销售平台引入

流量。罗永浩在抖音直播间一分钱义卖秭归脐橙，扬州工业职业

技术学院近千名学生同时开启网络直播，助力秭归脐橙、茶叶等

农特产品销售……

在各级各部门倾力支持，各级媒体集体发声，电商平台全面

发力以及各界人士的“打 call”之下，秭归脐橙的销售形势向

http://stockpage.10jqka.com.cn/603719/


好、态势趋稳、走势转旺，从“滞销”转为“畅销”，成为当前

最为大众耳熟能详的湖北特色农产品之一。截至 5 月 25 日，全

县已销售伦晚脐橙 99278 吨，占伦晚脐橙总量的 88.7%。

“在各方助力下，我们柑橘产业并未遭受重大损失，目前秭

归伦晚脐橙销售即将结束，秭归夏橙即将上市，其果品品质市场

反应良好，深受消费群体好评。”秭归县农业农村局相关人员表

示。

全新尝试之余，秭归县并未将思路局限在一时的“流量带

货”上，而是通过对消费市场的直接感知，为柑橘产业转型升级、

群众致富增收、县域经济发展找寻内生动力，练好当地优势特色

产业“硬功夫”。

“要进一步用物联网、云计算、大数据、人工智能等现代信

息技术，推进秭归脐橙生产、销售从‘靠经验’走向‘靠数据’、

从粗放型走向精准型，推动‘数字经济’在秭归脐橙产业中的信

息化应用，树立脐橙‘秭归标准’，擦亮脐橙‘金字招牌’，推

动秭归脐橙全产业链高质量发展。”秭归县委书记卢辉强调。

资料来源：学习强国

https://article.xuexi.cn/articles/index.html?art_id=109

94392806329879000&t=1590479655171&study_style_id=feeds_

default&showmenu=false&pid=&ptype=-1&source=share&share

_to=wx_single

https://article.xuexi.cn/articles/index.html?art_id=10994392806329879000&t=1590479655171&study_style_id=feeds_default&showmenu=false&pid=&ptype=-1&source=share&share_to=wx_single
https://article.xuexi.cn/articles/index.html?art_id=10994392806329879000&t=1590479655171&study_style_id=feeds_default&showmenu=false&pid=&ptype=-1&source=share&share_to=wx_single
https://article.xuexi.cn/articles/index.html?art_id=10994392806329879000&t=1590479655171&study_style_id=feeds_default&showmenu=false&pid=&ptype=-1&source=share&share_to=wx_single
https://article.xuexi.cn/articles/index.html?art_id=10994392806329879000&t=1590479655171&study_style_id=feeds_default&showmenu=false&pid=&ptype=-1&source=share&share_to=wx_single


伦晚脐橙夏季 6 月精细管理

6 月是秭归县的梅雨季节和第二次生理落果期，此时管理重

点是控制好果园环境条件，减少第二次生理落果以及监控病虫

害。

1．果园排灌 6 月是秭归县的梅雨季节，此时园区要及时

排水，并引水入蓄水池，为后期抗旱做好准备。

2．夏梢管理 夏梢的大量抽生会与幼果争夺营养，所以抹

除过多的夏梢，可减少第二次生理落果。一般前期肥水管理到位、

树体中庸、结果量较大的树体不会抽生夏梢。对于少量抽生的夏

梢直接人工抹除即可。

3．病虫害防治 6-7 月是大实蝇取食交配的重要时期，也

是进行成虫诱杀的关键时期。此时可按照温州蜜柑的防控措施对

大实蝇进行防治。

富川新种脐橙 1.5 万亩

近日，在富川瑶族自治县乡村田间地头，随着脐橙花飘落，

枝头露出豌豆大小的果实，村民已经在地里忙保果工作了。“大

家现在的主要工作是管护脐橙，外地老板前段时间就已经在我们

村预订了 50 万公斤脐橙。”富川瑶族自治县福利镇浮田村支书

奉得胜说。

浮田村是“十三五”国定贫困村，“十三五”期间，贫困人

口 148 户 690 人，贫困发生率 38%。10 多年前，一些村民开始种



植脐橙。如今，种植大户创建了 1.1 万多亩的脐橙水果产业核心

示范园区，浮田村于 2018 年实现整村脱贫摘帽目标。

富川将脐橙定位为“主攻农业、巧攻旅游、精准扶贫”产业。

每年金秋十月，素色的古村落和金黄的脐橙相映成趣，慕名而来

的外地游客络绎不绝。去年第四季度，在脐橙上市的季节，富川

实现旅游收入 23 亿元，超过全年旅游收入 30%，进一步助推该

县全域旅游示范县的创建。

为鼓励脐橙产业发展，该县出台了《支持富川脐橙产业发展

的实施意见》，对规模化种植脐橙 100 亩及以上的个人、公司及

合作社每亩财政补助土地流转费 200 元，苗木补助每株 10 元。

同时，为推进脐橙种植现代化、规范化，对种植 100 亩及以上脐

橙并实行水肥一体化管理的果园，每亩补助 300 元。据了解，今

年春耕时节全县新增种植脐橙 1.5 万余亩，目前脐橙种植面积

30 多万亩。

资料来源：广西日报

https://baijiahao.baidu.com/s?id=1667717923131244802&wf

r=spider&for=pc

“干旱天气致使广西沃柑掉果严重”

“新一季的沃柑将于来年 2 月左右上市。不久前，广西产区

经历了极端干旱天气，造成产地沃柑基地落果严重。目前掉落的

小果有 60%-70%之多。目前看来，本季沃柑产量将整体减少



30%-40%。”广西靖西市壮锦农业有限公司的负责人凌经理在接

受全球果蔬网的采访时介绍说。

资料来源：全球果蔬网（Fresh Plaza）

https://www.freshplaza.cn/article/9220920/gan-han-tian-

qi-zhi-shi-yan-xi-wo-gan-diao-guo-yan-zhong/

“南非柑橘至中国的出口保持强劲态势”

每年，大量南非柑橘类产品登陆中国市场。对南非而言，中

国是一个重要的出口市场，至该市场的出口量逐年增加。现阶段，

柠檬和葡萄柚已经进入供应期有一段时间了，在接下来的几个月

中，橘子、橙子、软皮柑也将陆续上市。Berda fruit 是一家南

非柑橘种植商及出口商，拥有超过 20 年的从业经验，该公司的

张杰先生在与全球果蔬网的访问中，解析了当前的市场运行情

况："按南非柑橘季节算的话，第 1柜南非柠檬是在 2月 29 日抵

达广州市场的，第 1 柜南非西柚在 4 月 13 日登陆广州市场。与

此同时，南非 Nova 柑前两天也已经到江南市场了。总的来看，

南非今年的产量增加。出口量也有所增加，相对而言，软皮柑增

长相对少一些，而橙子、西柚、柠檬则都有明显增长。"

中国市场目前对进口柠檬和柑橘类的需求都不理想。因为中

国目前国产的柠檬和柑橘类产季都还没有结束。鉴于今年从春节

前后持续至今的特殊情况对中国市场的影响，进口商都比较慎



重，短期内数量都不太可能会增加。跟去年相比，今年的价格预

计会维持在一个较低的水平。"

资料来源：全球果蔬网（Fresh Plaza）

https://www.freshplaza.cn/article/9218708/nan-fei-gan-j

u-zhi-zhong-guo-de-chu-kou-bao-chi-qiang-jing-tai-shi/

“品牌橙仍能在华占据一席之地”

“中国市场今年对西班牙进口橙的需求减少”

今年，西班牙橙子进口市场面临着相当大的挑战。受全球性

特殊情况的影响，市场充满着不确定性因素，许多西班牙公司决

定减少或不再向中国市场发货。因此，今年西班牙橙子的出口量

有所减少。尽管如此，仍有一些实力较强的西班牙品牌能够向中

国出口，供应高品质的西班牙橙，Bollo 就是其中之一，该公司

是西班牙老牌柑橘出口商，在中国拥有一家独家进口商，上海果

然丰。

来自果然丰的姜传辉先生近期在接受全球果蔬网的访问时，

解析了他们这个产季至今的运行情况: "我们本着长期合作的原

则和打造进口第一橙的目标，每年无论形势如何，行情怎么样，

都会有稳定进口。西班牙橙的供应期预计会持续到 7 月底。总的

来看，今年的需求量比去年少了很多，价格也不如去年理想，我

们也相应减少了进口量。需求量的减少，主要是因为，欧洲消费

https://www.freshplaza.cn/article/9218708/nan-fei-gan-ju-zhi-zhong-guo-de-chu-kou-bao-chi-qiang-jing-tai-shi/
https://www.freshplaza.cn/article/9218708/nan-fei-gan-ju-zhi-zhong-guo-de-chu-kou-bao-chi-qiang-jing-tai-shi/


者在特殊时期增加对水果的消费，而在中国则不同，人们更倾向

于购买更多的生活必需品，而不是水果。"

“我们的销售主要受到国产橙和美国橙的影响。美国橙因为

今年关税降低，所以进口量比去年增长很多，再加上特殊情况严

重影响消费需求，市场销售价格一直很低，这对我们宝露橙的销

售有一定的影响。但埃及橙并没有影响到我们，因为消费群体和

场景不一样。埃及橙主要是用来榨汁，而西班牙橙主要是以鲜食

为主。

“今年，我们的主要销售市场是各个省会城市的二级批发市场，

同时也专注于开发一些水果连锁店。受特殊情况影响，我们目前

在营销上相对保守，主要以去年开发的客户渠道为主。” 今年，

Bollo 还特别设计了一款产品‘小火车’，并在几家商店展出。

由于包装是在中国销售的一个重要因素，每年 Bollo 和果然丰都

会非常关注其橙子的包装和外观，他们会设计出非常创新的设

计。关于今年的包装，姜传辉先生说："小火车是我们今年推出

的新包装。Bollo 每年都会对包装进行创新，不断给消费者创造

新的消费体验。而我们每年也都会配合 Bollo 公司推广新的包

装。‘小火车’主要是为了装饰和宣传用，以及放在超市里作为

展示。我们今年还推出了 4 粒装的小盒 Sweetheart，这是在去

年 2 粒装的基础上改进而来，非常受欢迎，供不应求，我们计划

明年会大量进口这种包装。"

资料来源：全球果蔬网（Fresh Plaza）



https://www.freshplaza.cn/article/9219032/zhong-guo-shi

-chang-jin-nian-dui-xi-ban-ya-jin-kou-cheng-de-xu-qiu-j

ian-shao/
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